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BETTERWARE!
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Presentación

Andrés Campos
Director General

Querido Distribuidor, 

Ya está aquí nuestro séptimo Catálogo del año, 
Catálogo Julio, y con él, comenzamos nuestro 
segundo semestre de este 2022; que estoy se-
guro estará lleno de éxitos, crecimiento y gran-
des ganancias para cada uno de ustedes.

Para lograrlo, hemos lanzado un Catálogo reple-
to de soluciones para que tú y tu familia vivan 
un verano inolvidable dentro y fuera de casa. 
Además, también cuentas con los aliados per-
fectos para llevar orden y practicidad a cada es-
pacio de tu hogar. 

Por otro lado, quiero recordarte que cada vez 
estamos más cerca del vivir juntos nuestro 
Viaje Internacional 2022 con un increíble 
destino: ¡Ámsterdam! Grandes experiencias 
te están esperando, recuerda que Catálogo 
Julio es CLAVE para asegurar tu boleto. No 
pierdas de vista el objetivo y enfócate en 
CRECER tu Distribución con Nuevos Hijos 
Distribuidores. 

Además, me da mucho gusto compartirte que 
durante julio arrancamos con la Ola Betterware 
en Guadalajara y Villahermosa y en los próxi-
mos meses a más ciudades de toda la república 
mexicana. Me dará mucho gusto el reunirme 
contigo y vivir juntos un evento lleno de grandes 
sorpresas y de mucha información, que estoy 
convencido te ayudará a continuar haciendo de 
tu Distribución un negocio sumamente exitoso.  

Quiero invitarte a que durante este Catálogo te 
enfoques solamente en actividades que te lle-
ven a ganar mucho más, cómo: 

• Compartir el Catálogo y la oportunidad Bet-
terware diariamente con dos nuevas personas.

• Visitar a tus Asociados e Hijos Distribuidores
que por alguna razón se inactivaron y motivar-
los a volver a crecer y ganar.

• Compartir con tus Asociados los beneficios de 
convertirse en Distribuidores.

• Armar tu brigada Betterware y salir a campo a
reclutar a más y más personas.

¡Todo tu enfoque debe estar en crecer para ganar!

No pierdas de vista que la clave para lograr-
lo está en ACCIONAR todos los días o como 
lo dice nuestro Presidente, el Licenciado 
Luis Campos: Hacer algo más y mejor cada 
día.

¡Vamos por todo!

Con toda mi admiración.
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Bienvenido
Catálogo

Aliados en tu cocina Orden y Practicidad
Las soluciones más prácticas Encuentra las mejores soluciones

Agua Click Pro Dental
Dúo

Organi
Bolsa

Max

Llave Dúo

Multi
Utensilios

Organi 
Limpieza

Porta
Utensilios 
Dúo

Magneti Rollo
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Disfruta el verano
Better Hielera Cinema Cel Pro

Cine Bandeja

Vive un verano inolvidable y disfruta de las vacaciones dentro y fuera de tu hogar

Dispensa Agua Tapete Kids

• Úsalo en barra o en pared
• Recargable

• Plegable
• Cap: 48 latas
• Superficie rígida
• Tapa de acceso rápido

Banquito Go
• Cierra y llévalo fácil
• Altura ajustable
• Asa para llevar

JULIO
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Guadalajara
15 de julio

Tijuana
11 de agosto Monterrey

14 de octubre

Villahermosa
26 de julio

CDMX
2 de septiembre

Querétaro
20 de septiembre

Veracruz
30 de septiembre

TU ASISTENCIA INCLUYE
1 Kit oficial  "La ola Betterware" con:

¡SIGAMOS PINTANDO JUNTOS 
a todo México de Azul Armonía!

ESPÉRANOS PRONTO EN TU CIUDAD 
y vive con nosotros una experiencia única.

De Semana 28 a 41 la Ola Betterware estará recorriendo y pintando a todo 
México de Azul Armonía. ¡Únete a ella!
 
¿QUÉ ES LA OLA BETTERWARE?
Es un evento pensado especialmente para ti, en el que podrás:

Julio a octubre 
7 sedes en el país

1 playera oficial
1 Boleto para participar en dinámicas 

y rifas de increíbles premios
1 pulsera para

 ingresar al evento

LLEGÓ EL MOMENTO, 
¡no te puedes quedar fuera!

Conocer antes que nadie 
lanzamientos de productos, 

novedades comerciales e 
información importante para 

tu Distribución.

Aprender de conferencistas 
expertos información que te 

ayudará a continuar 
creciendo y ganando con 

tu Distribución.

Vivir una experiencia 
inigualable llena de grandes 

sorpresas y acompañados de 
nuestro equipo Directivo.

06 07
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Oportunidad
Querido Distribuidor,

En Julio, ¡hagamos la ecuación perfecta!: Más hoga-
res + más Asociados + más referidos + más linajes             
= ¡Más crecimiento!

Esta es una labor diaria y muy ganadora para quien se 
suma a llevar nuestra visión muy en alto: ¡Que cada ho-
gar de nuestro país reciba un Catálogo!

Recuerda que al compartirlo estás generando que más 
y más personas transformen su vida y sus espacios, por 
ello te invito a usar nuestras 3 versiones y dinamizar tu 
Distribución al máximo. En el camino encontrarás per-
sonas que prefieran nuestro Catálogo virtual, otros más 
que prefieran el pdf y algunos otros gusten de recibir el 
Catálogo físico, lo importante es que logres identificarlo 
y les compartas el adecuado.

Nuestro Catálogo está lleno de ideas innovadoras y requiere 
de acciones constantes para que genere un impacto en el 
crecimiento de todos, adicional puedes compartir nuestros 
videos e imágenes de productos que provocan compras casi 
de inmediato.

Si acompañas todo esto con tu labor diaria de campo 
te garantizo que el Catálogo de Julio será todo un éxi-
to, aquí algunos tips para que logres el máximo de tus 
reclutamientos:

Macrinia Peña
Directora Nacional 
de Ventas Sur

1.	 Al entregar pedidos a tus Asociados lleva contigo 
flyers y Catálogos extras para visitar casas a su alre-
dedor y seguir compartiendo la oportunidad.

2.	 Comparte 3 consejos a tu equipo de Asociados para 
que puedan generar más clientes de manera cons-
tante, esto te ayuda a que la actividad en tu negocio 
mejore y que ellas aprovechen el programa de refe-
ridos trayendo nuevos Asociados.

3.	 Revisa cuántos contactos tienes en tu teléfono y en 
tus redes, ese es el número de prospectos posibles 
para reclutar.

Recuerda, nuestra sección de Expertos Betterware 
tiene información muy valiosa para que sigas creciendo 
con nosotros, tips de reclutamiento, cómo conseguir 
más Asociados, todo sobre el linaje, lista PAVO, guía de 
cómo gestionar tu Linaje, además de nuestra fabulosa 
Master Class de nuestro Director General, adicional en-
contrarás tutoriales y guías sobre la operación de tu ne-
gocio. Todo en un solo lugar para desarrollar tu negocio, 
si tienes Linaje esta plataforma es un gran apoyo para ti.

Además de todo esto, quiero recordarte que en Julio 
arrancamos con LA OLA BETTERWARE, estaremos 
en distintas sedes en el país llevando hasta ti grandes 
eventos a los que podrás sumarte. Esto significa que pin-
taremos de Azul Armonía todos los hogares en México, 
estaremos muy cercanos con grandes propuestas que van 
a sorprenderte, espéranos muy pronto.

Tienes en tus manos una gran Distribución y queremos 
verte crecer con herramientas, cercanía, acompaña-
miento y la mejor oferta de negocio en nuestro Catálogo 
de productos y oportunidades.

Te deseo todo el éxito para este Catálogo y no lo olvides: 
Hagamos la ecuación perfecta.

UN DISTRIBUIDOR INFORMADO 
ES UN DISTRIBUIDOR CRECIENDO
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¡Que no se te pase nada!, mantente enterado de todas las novedades, promociones e 
información importante para tu Distribución consultando nuestros canales oficiales de 
comunicación, ¡conócelos!

Ahora ya conoces todos los medios oficiales a través de los cuales estamos en contacto con-
tigo. No te pierdas todas las novedades y noticias, consulta y comparte con tus Asociados.
 
Recuerda: un Distribuidor informado, es un Distribuidor creciendo.

Notificaciones: 
A través de tu apli-

cación compartimos 
contigo información 

de gran impacto 
para tu Distribución, 

ingresa frecuente-
mente y  consulta 

la información 
en el apartado 

“Notificaciones” 
de tu aplicación.

Comunicado de 
arranque: Durante 

la primera semana de 
Catálogo el equipo 

directivo te presenta 
las novedades, lanza-

mientos y enfoque para  
el Catálogo. Asegúrate 

de estar inscrito en 
el canal oficial de 

Betterware en YouTube 
para estar informado 
de los nuevos videos 
que subimos para ti.

Betterteam: 
Cada semana recibes 

en tu aplicación el 
boletín de la gran 

Familia Betterware, en 
donde te informamos 
de las novedades que 
tenemos para ti y tus 

Asociados semana 
con semana.

Revista VIBE: 
¡Ya la conoces!, cada 

Catálogo te enviamos 
tu revista VIBE digital 
con noticias, trivias e 

información rele-
vante que te ayuda a 
continuar creciendo 

y ganando con tu 
Distribución.

Tip de experto,
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La fórmula para lograrlo es:
Crece tu Linaje + Conserva a tus Hijas Clasificadas + Incrementa tu Venta

*Venta propia + Linaje crezca un 10% comparando 
Catálogo Abril vs Catálogo Agosto 2022. 

*

3 cosas que debes saber del 
Museo RIJKSMUSEUM

1. El Rijksmuseum es el museo dedicado 	
	 al Arte y la Historia más grande de los 
	 Países Bajos.

2.	El Rijksmuseum está ubicado en 
	 Museumplein, una zona donde 
	 encontraremos varios de los museos 
	 más importantes de Ámsterdam, 
	 en el centro de la ciudad de la capital 
	 holandesa.

¡Ámsterdam te está esperando!

RECUERDA, PARA LOGRARLO DURANTE EL CATÁLOGO JULIO 
TU ENFOQUE ESTÁ EN CRECER TU DISTRIBUCIÓN 

CON NUEVOS HIJOS DISTRIBUIDORES.

¡Estás a tiempo! gana tu boleto y disfruta de esta y todas 
las sorpresas que tenemos para ti en Ámsterdam 2022

3. Dentro del museo se exhiben más de 
	 8,000 obras, entre las que destacan
	 20 elaboradas por Rembrandt.

Comparte con todos la oportunidad de iniciar su Distribución y consigue tu boleto 
para asistir a este increíble destino. ¡Tienes todo para lograrlo!

¿Qué te parece? 
Sin duda el museo Rijksmuseum es 
una visita obligatoria para todos 

los visitantes de Ámsterdam y 
formará parte del itinerario de 

nuestro Viaje Internacional 2022.

¡No te quedes fuera del Viaje Internacional 2022!
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RECUERDA: Más Asociados + Más compras + Más ganancias
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DISTRIBUIDOR, ¿TUS ASOCIADOS YA CONOCEN 
TODO LO QUE PUEDEN GANAR AL REFERIR A 

MÁS PERSONAS A BETTERWARE?

¿Qué es Referir?
Referir es invitar a otras personas a unirse a la Gran Familia Betterware 
como Asociados.

¿Qué ganarán mis Asociados?
Mayor descuento: Tus Asociados obtendrán el 26% de 
descuento por las compras que realicen al Catálogo siguien-
te del que refieran.

Puntos Betterware: Por cada Asociado nuevo que in-
viten ganarán 4,000 PB y cada que acumulen 5 Asociados 
nuevos Referidos; ganarán 50,000 PB adicionales.

¿Qué gano yo por motivar a mis Asociados a referir?
Los Nuevos Asociados de tus Distribuidores formarán parte de tu Dis-
tribución*, por lo que además de crecer tu Distribución, obtendrás:

Puntos Betterware y descuentos por las compras que realicen los 
Asociados Referidos.

Al formar parte de tu Distribución, las compras que realicen los 
Nuevos Asociados te contarán para lograr tu clasificación.

A CONTINUACIÓN, TE COMPARTIMOS 
3 FORMAS EFECTIVAS DE PROMOVER CON TUS

 ASOCIADOS LA OPORTUNIDAD DE REFERIR:

¿Cómo aprovechar tus programas 
de oportunidades al máximo?

Invita a tus Asociados a tomar un café y aprovecha para compartirles 
todos los beneficios que podrán ganar por invitar a otras personas 
a ser Asociados.

Reúnete con cada uno de tus Asociados y acompáñalos a completar 
su lista PAVO. Asegúrate de que comiencen compartiendo a sus 
contactos el Catálogo digital, ¡es el primer paso para enamorarlos de 
Betterware!

Cuando entregues el pedido a tus Asociados, comunícales de forma 
concreta los beneficios adicionales por referir.
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¡Se busca nombre
para TU REVISTA! ¡Mis prospectos!

Queremos que hagas tuya a tu revista VIBE, por eso te 
invitamos a participar proponiendo un nuevo nombre 

para ella. ¡Participa!

1.  Participan Distribuidores Betterware.

2. Envía el nombre y la razones por las 
que te gustaría que se nombrara de 
esta manera a nuestra revista. Debe-
rás enviar tu propuesta y justificación 
levantando un ticket en el Portal de 
Servicios. Categoría: Programas y Pun-
tos BW; subcategoría: Betterware te 
escucha. Participa de Semana 27 a 28.

3. Un comité interno elegirá las 5 mejores 
propuestas de nombres finalistas, los 
cuales serán enviados a través de una 
encuesta para que la Gran Familia Be-
tterware vote por su nombre favorito.

4. El nombre con más votos será el gana-
dor y de esa manera nombraremos a 
nuestra revista. ¡Habrá increíbles pre-
mios para los primeros 5 lugares!

DINÁMICA

¡Haz tuya 
tu revista 

VIBE!

Recuerda que entre más grande sea tu equipo, mayores son 
tus beneficios. Imprime esta hoja y lleva el control de tus 

prospectos para afiliarlos a BW.

NOMBRE:
CELULAR:								                               CERRADO

NOMBRE:
CELULAR:								                               CERRADO

NOMBRE:
CELULAR:								                               CERRADO

NOMBRE:
CELULAR:								                               CERRADO

NOMBRE:
CELULAR:								                               CERRADO

NOMBRE:
CELULAR:								                               CERRADO

NOMBRE:
CELULAR:								                               CERRADO

NOMBRE:
CELULAR:								                               CERRADO

NOMBRE:
CELULAR:								                               CERRADO

NOMBRE:
CELULAR:								                               CERRADO

NOMBRE:
CELULAR:								                               CERRADO

NOMBRE:
CELULAR:								                               CERRADO

NOMBRE:
CELULAR:								                               CERRADO

NOMBRE:
CELULAR:								                               CERRADO

NOMBRE:
CELULAR:								                               CERRADO
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Ingresa tu pedido
- ¿Quién me falta por  meter pedido?
Llámalos 
- Asegura no tener adeudos

Recluta, crece y gana
Entre más reclutes más
oportunidades para ti 

Expertos Betterware
Sigue capacitándote
para llegar al éxito

Retroalimenta a
tus Asociados 
Informales de todas
las novedades

Entrega de mi pedido
Entrega y cobro de pedidos
a mis Asociados

VENTA:

RECLUTAMIENTO:

NOMBRAMIENTO:

VENTA:

RECLUTAMIENTO:

NOMBRAMIENTO:

VENTA:

RECLUTAMIENTO:

NOMBRAMIENTO:

VENTA:

RECLUTAMIENTO:

NOMBRAMIENTO:

VENTA:

RECLUTAMIENTO:

NOMBRAMIENTO:

LOGROS
SEMANALES
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Better 
Responde correctamente la 
siguiente sopa de letras y gana 
uno de los 100 AGUA CLICK 
PRO que tenemos para ti.

Evento Bw que estará recorriendo 
y pintando a todo México de Azul 
Armonía.

Boletín digital que recibes cada semana 
con las novedades comerciales.

Revista digital que recibes cada Catálogo 
con noticias, trivias e información 
relevante para  tu Distribución.

Mensajes con información de gran 
impacto que te compartimos a través de 
tu aplicación.

Es invitar a otras personas a unirse 
a la Gran Familia Betterware como 
Asociados.

Es el museo dedicado al Arte y la Historia 
más grande de los Países Bajos.

TRIVIA

Encuentra todas las respuestas en los artículos de tu revista VIBE CATÁLOGO JULIO.
¡PARTICIPA! 

Participa durante la Semana 28 levantando un ticket en 
el Portal de Servicios, en la categoría "Eventos Betterware", 
subcategoría “Better Trivia Cat. Julio”, con la siguiente 
información:
	 •	 Imagen de la sopa de letras con las respuestas 
		  correctas marcadas

Si resultas ser uno de los 100 ganadores, 
podrás saberlo mediante el mismo ticket 
en Semana 29. 
Descarga la Better Trivia en BetterNet 
/ BetterNet Móvil en la sección de 
“Herramientas / Juegos”.
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