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Querido Distribuidor:

Estoy muy contento de saludarte y comenzar juntos
con un gran Catalogo Abril, sin ninguna duda puedo
decirte que tienes en tus manos un Catalogo suma-
mente ganador, lleno de increibles productos, pro-
mociones y oportunidades para todos.

Durante Catdlogo Abril queremos que encuentres y
lleves la practicidad a cada uno de los espacios de tu
hogar y para lograrlo hemos lanzado productos como
la Mesita Smart, Estacién Gamer y Estacién Practi-
klin, diseflados especialmente para que aproveches
al méximo el espacio y cuentes con todo lo necesario
siempre a la mano.

Por otro lado, seguimos trabajando en asegurar que
siempre tengas las mejores herramientas y el mejor
acompafiamiento: ya simplificamos y mejoramos el
proceso de altas, arrancamos con nuestro plan de re-
uniones de acuerdo con tu momento de crecimiento
y durante Catilogo Abril seguiremos fortaleciendo
nuestro plan de cercania con estas acciones:

1. Lanzamos una nueva estructura comercial, ahora
contarads con el apoyo de nuestros PROMOTORES
DE OPORTUNIDAD; quienes estaran 100% enfo-
cados en guiarte y acompafiarte durante tus reclu-
tamientos en campo, para que continties sumando a
mas personas a tu Distribucion y ganando en grande.

2. A partir de Semana 14 extendemos el horario de
atencién de Betty, ahora podrds contactar a tu ejecu-
tivo de lunes a domingo desde las 08:00 am y hasta
las 12:00 am.

3. En Catélogo Abril podras acceder al nuevo con-
tenido de Expertos Betterware, contenido pensado
especialmente para brindarte informacién que te
ayudard a continuar creciendo tu Distribucién.

4. Ademids, en Semana 16 celebraremos nuestra
Convencién Nacional de Ventas, un evento Unico,
en donde ademds de todas las sorpresas que hemos
preparado especialmente para nuestros Distribuido-
res asistentes; presentaremos increibles novedades
que terminardn de convertir a nuestro plan de acom-
pafiamiento absoluto e inigualable.

Por si fuera poco, en Catalogo Abril lanzamos pro-
mociones que no puedes desaprovechar; como la
oportunidad de reactivar a tus Asociados e Hijos Dis-
tribuidores recuperando hasta el 100% de sus Puntos
Betterware.

Te deseo un extraordinario Catdlogo Abril, enféca-
te en sacar el maximo provecho de cada una de las
oportunidades y herramientas que hemos trabajado
para tiy aprovecharlas para continuar creciendo en
grande tu Distribucién.

Con la admiracién de siempre,

Andrés Campos
Director General
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VERSATILIDAD .. ENTRETENIMIENTO
Y CONFORT ’ EN CASA 7 S PRACTICIDAD .
" Soluciones quese A Increibles productos o Soluciones dentro y fuera
adaptan a tu espacio _ para chicos y grandes s ' de tu hogar
MESITA SMART ‘ - BETTER CAST % EXPRIMCUT
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v El contenido de tu celular, en tu TV
v Compatible con I0OS y Android
v/ Se conecta a la entrada HDMI § v "

CasrTiLLo Kips - . ExPRIME AJos PRO

v/ 6 niveles de altura
v 2 niveles de inclinacién
v Plegable

MINI VENTIMAX

v 2 niveles de intensidad
v Cable USB 2m
v Usalo para trabajar,
hacer tarea, cocinar y mds...

CARGA BAGGiIs

f Soporta
15 kg
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CREA ESPACIOS

En cada rincén de tu hogar

MAaxi Tuso DOBLE

;{;?'ﬁjSoporta

ESTACION ORGANI

PRACTIKLIN ALACENA RESIST

DESLI ZAPATERA

Hasta 8 pares
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Durante Semana 9 celebramos y reconocimos el esfuerzo, constancia y trayectoria de los
Distribuidores con 15, 20 y 25 afios en nuestra Gran Familia Betterware.

Sin duda fue un evento lleno de grandes sorpresas, emociones y momentos extraordina-
rios, en donde, ademads, nuestros Distribuidores conocieron el Campus Betterware.
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Este evento continuara vigente en los afios por venir, asi que nos dara mucho gusto reci-
bir y reconocer afio con afio a nuestros Distribuidores en sus aniversarios y festejar juntos

su gran legado en la Familia Betterware.
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Convencion Nacional
de Ventas 2022

Estamos cada vez mds cerca de vivir juntos la
MEJOR CONVENCION NACIONAL DE VENTAS
de nuestra historia.

SoyBetter2022

CNV /RIVIERA MAYA

Falta muy poco,
iprepara tu maleta!

DURANTE SEMANA 16 LA RIVIERA MAYA SERA EL DESTINO EN
DONDE NUESTROS DISTRIBUIDORES ASISTENTES DISFRUTARAN
DE TODAS LAS ACTIVIDADES QUE HEMOS PLANEADO ESPECIAL-
MENTE PARA ELLOS:

® Conferencias con Expertos, para que continties creciendo tu Distribucion

® Lanzamientos y novedades comerciales, que conoceran antes que nadie

® Actividades y grandes sorpresas con momentos extraordinarios

Prepara todo porque falta muy poco
para vivir juntos esta increible experiencia.
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TIP DE EXPERTO

Sé un Experto en Crecery

Gestionar tu Distribucion

EN CATALOGO ABRILASEGURA QUE TUS ASOCIADOS SEMANTENGAN ACTIVOS REALIZANDO
COMPRAS CADA SEMANA Y CONTINUEN FORMANDO PARTE DE TU DISTRIBUCION.

Algunas acciones que te ayudaran a lograrlo son:

iNo pierdas mas tiempo!, Comparte con todos tus Asociados el Nuevo
Catalogo, aprovecha el Catalogo Digital para enviarlo a tus Asociados que
hace tiempo no te compran.

Motiva a tus Asociados a compartir el Catalogo con sus familiares y ami-
gos, iellos también pueden hacer su lista PAVO! Asi su compra semanal
incrementara y podran ganar mayor descuento y Puntos Betterware.

Comparte con tus Asociados todos los beneficios que podran ganar al
invitar a sus familiares y amigos a comprar con descuentos convirtiéndose
en Asociados.

éTienes Asociados que perdieron sus Puntos Betterware por no estar ac-
tivos en Catalogo Marzo?, informales que estan a tiempo de recuperarlos,
s6lo deben ingresar un pedido minimo de $700 durante el Catalogo Abril.

Da un servicio extraordinario; entrega su pedido a tus Asociados lo mas
pronto posible, muéstrales los beneficios que van obteniendo, cuantos
Puntos tienen acumulados, qué podrian canjear y imantenlos siempre
informados! De esta manera estardan animados a continuar comprando
cada semana.

iNO TE DETENGAS! CONTINUA RECLUTANDO

A NUEVOS ASOCIADOS Y GANANDO MUCHO MAS
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Querido Distribuidor,

Me emociona mucho saludarte en este inicio
de Catalogo, un Catélogo repleto de soluciones,
innovacion, pero sobre todo de Oportunidades.

Quiero invitarte a que durante este Catalogo
pongamos y entreguemos el corazén, que cada una
de nuestras metas, estrategias, ideas y acciones
estén enfocadas en apoyar a mas familias a cubrir sus
necesidades o conseguir sus suefios. Recuerda que
la misién de Betterware es crear oportunidades para
quien tenga el valor de perseguirlas y conseguirlas,
illevemos estas oportunidades a todos los hogares!

Cada que compartes el Catalogo y la Oportunidad
Betterware con una persona mas, llegas mas alla:

Para nuestros consumidores, ofrecemos un
Catalogo lleno de soluciones practicas e innova-
doras para cada uno de sus espacios, con las que
pueden disfrutar de toda la armonia de su hogar.

Para nuestros Asociados, ofrecemos la oportu-
nidad de adquirir los productos con descuento
y obtener puntos Betterware para amueblar su
hogar y solucionar su vida sin gastar un solo peso.

Para nuestros Distribuidores, que tengan la
oportunidad de generar un negocio que va desde
un ingreso extra hasta el sustento principal de su
hogar, la oportunidad de viajar por el mundo, so-
lucionar sus necesidades y pasar mas tiempo con
su familia.

Oportunidad

iLa clave para lograrlo esta en transformar cada
momento en una oportunidad!

Y quiero que sepas que esto no termina aqui, que
hay algo mas grande, algo que nos impulsa y motiva
dia con dia: iescucharte a ti!, escuchar tu historia y
todo lo que consigues al aprovechar la oportunidad
Betterware con constancia, disciplina y pasiéon.
Por ejemplo, cuando nos cuentas que ahora tienes
mas tiempo para convivir con tus seres queridos,
que gracias a tu Distribucién ahora tienes el dinero
necesario para alimentar y disfrutar con tu familia.
Esas historias son las que nos mantienen fuertes y
convencidos de seguir adelante.

Y a ti, équé es lo que te impulsa a seguir avanzando
y continuar tu camino?, quiza la respuesta sea: tu
familia, un mayor ingreso, independencia econémica,
reconocimiento. Lo importante es que sea cual sea
la respuesta, este motivo es el que te impulsara a
continuar creciendo y lograr mucho mas.

iNo te detengas, puedes lograrlo!, recuerda que no
estas solo y que cuentas con el respaldo de toda la

gran familia Betterware que te ayudara a conseguirlo.

iConfiamos en ti!

Directora Regional

iCRECE Y GANA EN GRANDE!

Tienes todo para llegar mas lejos, da el primer paso trazando
tu plan de accioén:

Py
Béetterware:

¢COMO LOGRARLO?

¢En qué te enfocaras para hacerlo realidad?
Ejemplo: Reclutar nuevos Asociados, Hacer Linaje,
incrementar compras semanales.

&Qué es lo que quieres conseguir? Realizar un
canje,cantidad de descuentos, etc.

PLAN DE ACCION

&Qué acciones concretas haras para conseguirlo?
Compartir el Catalogo con 2 personas nuevas cada semana, reunién de oportunidad con mis Asociados.

HAZ TU LISTA PAVO

iPrimero lo primero! Comienza compartiendo la Oportunidad y el Catdlogo Betterware con tu circulo
cercano, hazlo simple completando tu LISTA PAVO.

Parientes

Amigos

Vecinos

Otros
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TRIVIA

SANA

1910 +:100 MESITAS SM
ENEMOS PARA TI.

+

INSTRUCCIONES

Participa durante ‘
Semana 16 levantando

un ticket en el Portal de
Servicios, en la categoria
“Eventos Betterware”,
subcategoria “Better

Trivia Cat. Abril”, con la
siguiente informacion:

* Imagen con las
respuestas correc-
tas marcadas en un
circulo.

Si resultas ser uno de los
100 ganadores, podras
saberlo mediante

el mismo ticket en

Semana 17.

Descarga la Better Trivia
en BetterNet / BetterNet
Movil en la seccién de

“Herramientas / Juegos™. -





